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Canthio profesional - Marca personal

5 Pasos Para
Crear Tu Marca Personal

‘Lo Marea Personal estd compuesta de decenns de elementos que van desde el tnt dela
persona hasta La forma de gestionar La percepelbn que Los demds tienen de nosotros.

Esos elementos son Los que van a hacer que seanos pereibivlos cono profesionales valiosos y
fiables” (Andvés Pérez Ortegn. Experto en Marea Personal)

3 caracteristicas para tener una verdadera buena warea personal
1. Queesté bien definida. Definir qué queremos trasmitiv, qué mensaje claro
queremos day.
2. Queaporte, LUna maren, personal o comercial, sblo es mportante st es capaz de
aportar algo a los demds
3. Quesea conoctoa.

St estds decidido a dejar de ser uno mds, esta guin de 5 simples pasos, te ayudard a definie
tu maren de forma consistente Yy uniea.
iAdelante Yy diviértete mientas Lla sigues!

Conlcete a tl mismo

Tw wmarea personal eres ti, quien ti eres, éComo sl no puedes montar tu

marea personal, st np es conociéndote a tl misma-o?

™ T,

v iChmo soy?
Personalidad g

v iChmo me vew los demds?

v i@ué es Lo privero que algulen plensa cuanolo

me ve ?
i ) H e,
Conocimientos, v Bnqué soy buena-o?
experiencia y v iqué cualidades we definen
habilidades
iaué puedo hacer con Los
conocimientos, experiencias Y
habilidades que poseo?
ﬁ_ﬂ)—
Proposito

Para qué voy @& hacer Lo que voy a hacer

v VISION: iCudl es wml sueino?

v MISION: iComo Lo aleanzaré?

v VALORES: Rué ¢s Lo realmente
bmportante para wmi?
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Define a tu Publico

Define a quién te diriges, con quién quieres trabajar,
No vale eso de “cunlauler que quiera wmis productos o serviclos” porque cuando quieres

servir a todos, acabas wo gustando a nadie.

M iBn qué / con qué tipo de empresa me veo trabajando
una pyme, una mutinacltonal, una enpresa pabLLaa, UAA EMPresa {am’ut’mr, ml

PIrOpLA empresa

M iué hace que me decante por este tipo de empresn? éué busco?
(Estabilidad, diversion, trabajar con personas de distintas culturas, disponer
de la dltima teewologia, viajar, promocion, tener tiempo para mi,
flextbilidad...?

M iBn qué empresa en particular quiero trabajar?
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ceut solucibw les aportas

Una vez que Ya conoces quién es tu publico, es el momento de analizar qué le puedo
aportar YO para que se dectodan por Ml ¢RUE Les enamorari?

éRué problema tienen sin équé les ofrezeo Yo que o Lo
soluctonar en los que Yo puedo hacewn otros? éPor qué Yo?
aportar? - .

ceuit beneficlos Les produce el que
me contraten a mi?

Reducetbn de espacios de trabajo,
formacion superactunlizada,
evitar rotacion, beneficios
fiscales, experiencin
tnternacional, ved de contactos...

Dales Lo que necesitan para
gque se enamoren Y te elijan a
tl.

Y... Cumple con tus promesas.
SE quien realmente dices ser o
tu wmarea personal serfi un
fraude y vendrd el divorelo,
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Disena tu estrategia

Una vez conoces tus cualidades, a tu mevcado Y conoces sus necestoades, es el monmento

de disenar una estrategia para conseguir tus objetivos.
Mantente con Los ojos bien atentos para diseirar el mejor PLAN

Marketing

Red
* A quién conozeo relactonado *ECOMD e VoY a dar a conocer?
con donole quiero trabajar * Estvategin 1.0. Personas
(empresa o sector)? * Estvategin 2.0 (web,
* A quién deberin conocer? N blog, RRSS...)
*{Donde estln esas personas? \(@ %{@Aé otras opelones puedo
uttlizar?

- De wul red dRuibn me puede
pr@sewtar o esa persona?

Qué we falta

Atributos - Qué tenoo

5
*équé habilidades y aapac’wﬁaq(; s be\é\@Aé we falta aun para Llegar a
(personales, soclales, mi objetivo?
profesionales) *éEn qué plazo lo conseguiré?
*éQuUé conocimientos tengo? *{RuUE PasLS voy a dar para
L Rué formacion tengo? conseguir Lo que me falta?
*iRué experiencia tengo? " dRuibn e puede ayudar?
* dCuando Voy a empezar?

*COmo puedo conseguirlos?

Elabora un Listado exhaustivo para cada una de estas preguntas Yy cuando hayas
terminado, sigue buscando mds. Lo obvio Lo sabemos todos. Plensa diferente.

Dalo a comocer

Hoy en dia hay willones de personas que tienen los mismo titulos que ti o bneluso

mejores. St embargo ta tienes algo diferente, por Lo que solucionas, por tu visidw, por La
forma en que Lo haces o simplemente por tus cualidades personales. Dalo a conocer. O eres

vistble o no existes.

Es el momento de que todo el mundo te conozea.
St no saben siquiera que existes, écudles son tus postbilidades oe triunfar?

eComo Lo difundo?
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Escribir articulo
o libros

= ! St quleres que te ayude a generar
g hora tu vgtama personal aun gque estds a
tienepo, Pownte en contacto en:

las tuyas |
X |
e hola@evalugue.com |

qAF +34 605 150 409 —
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