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5 Pasos Para
Crear Tu Marca Personal

o7

‘Lo Marea Personal estd compuesta de decenns de elementos que van desde el int de la
persona hasta La forma de gestionar La percepelbn que Los demds tienen de nosotros.

Esos elementos son Los que van a hacer que seanmos pereibivlos conmo profesionales valiosos y
fiables” (Andvés Pérez Ortegn. Experto en Marea Personal)

3 caracteristicas para tener una verdadera buena warea personal
1. Queesté bien definida. Definir qué queremos trasmitiv, qué mensaje claro
queremos day.
2. Que aporte, LUna marea, personal o comercial, sblo es lmportante st es copaz de
aportar algo a los demds
3. Quesea conoctoa.

St estds decidido a dejar de ser uno mds, esta guin de 5 simples pasos, te ayudard a definie
tu maren de forma consistente Yy uniea.
iAdelante Yy diviértete mientas Lla sigues!

Conlcete a tl mismo

Tw wmarca personal eres ti, quien ti eres, éComo sl no puedes montar tu

marea personal, st np es conociéndote a th misma-o?

™ T,

v iRué wme mueve?
Personalidad

v i@ué me detlene?

v iEn qué creo?

o H T 4 lEn qué soY buena-o?
Conocimientos,

experiencia Y v ieué cualidades we definen

habilidade
navligaces v ieué puedo hacer con Los

conocimientos, experiencias Y
habilidades que poseo?

=
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VISION: iCubl es i sugio?
MISION: ¢Chmo Lo alcanzaré?
VALORES: Bajo qué principios
lo voy @ hacer

Propds ito
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Define a tu Audiencia

Define a quién te diriges, quién es tu piblico objetivo,

No vale eso de “cunlauler que quiera mis productos o serviclos” porque cuando quieres

servir a todos, acabas wo gustando a nadie.

Buscamos especlalistas, (Acaso te irias a tu médico de medicing general si tienes una

caries?

M A quién me dirijo?
Deflne de La forma wmis especifica posible que puedas quién es tu cliente objetivo:
madlves que trabajan Y tienen poco tiempo para cuidar a sus hijos, personas a las
que Les gustan los viajes de aventura sin wmasificacion y viviendo experiencins
inlens, jovenes ejecutivos oesempleados desde hace mas de un ano, parejas gque
quieren wna boda unica, diferente, personas cow alergias allmenticias raras que

no pueden / quieren cocinir su propia comlda...

M icudles son sus desafios?
iCon qué problemas se encuentran? Ponte en su plel
Les falta tlempo, no encuentran trabajo, no saben cocinar, tienen miedo a

pevder a sus parejas...

M i®ué pueden estar buscando en mi negocio?

Serviclos, testimonios, Lista de precios, contactos... a 86(0(&‘,65 Y endilzales

la vida

cRué solucidn les aportas

Una Vez que Ya conoces quiénes som tus clientes, es el momento de analizar qué le
puedo aportar YO para que se dectdan por Ml

éaué problema Les estoy équé ofrecerles?
solucionando?

Los mejores productos o servicios
Ellmino el estrés de La boda, hago que satisfagan sus necesioades.
comidas exquisitas sin gluten...

dRué Les ofrezeo Yo que wo le
ofrece mi competencin?

Dales Lo que necesitan parn
oUE SE enamoren Y te elijan a

. . . tL.
Calidad, exclusividad, vapidez,
garantia, innovacibn, buenos V... Cumple con tus prommesas

precios. ..



Disena tu estrategia

Una vez conoces tus cualidades, a tu mevcado Y conoces sus necestoades, es el monmento

de disenar unn estrategia para consequir tus objetivos.
Mantente con Los ojos bien atentos para diserar el mejor PLAN

Marketing venta
*iCOmo te vas a dar a conocer? *iCOmo vendles Lo que haces?
*iCOmo te vas a promocionar? *éiRué formatos ofreces?
*éCudl es el mejor métoolo pam\ N ‘f_}yﬁé preclo tiene?
llegar a tu plblico objetivo? %

Estructura “ Operaciones
*{Rué necesito para dav este S o Rué sltuactones no deseadas
producto o serviclo?. Recursos puedo encontrarme?
*iCon qué recursos Ya cuento? o Rué sistemns de control
* i QU recursos necesito? powndré para evitar esos
*COmo puedo conseguirlos? bmprevistos?

*{Rue haré para estar en
contlnua mejom?
éCOdmo puedo conseguirlos?

Dalo a comocer

Hoy en din hay willones de warcas. Sin embargo ta te has definido como Unica,
diferente, por Lo que aportas, por lo que solucionas, por la forma en que Lo haces o

simptemewte PoY tus cualidades personales.

Es el wmomento de que todo el mundo te conozea.
St no saben siquiera que existes, écudles son tus posibilidaoles de triunfar?

Define tu Bstétion, tu mnren
écommo Lo difundo? clarameMge ioentificable

Escribir articulo Charlas y -

0 libros
DiseiRar mi logo y mis tarjetas

‘/ v,
Definir Log colp res

tipos
de Letra ge WMl maren y

v
Creayr Productps ge
Promociom con este disepnp

- St quieres que un profesional te V' DISeRAar mL web W
g ahora ACOMPAILE en eSte Proceso para tn Cuenta estog 5 pasos
| hacerlo mds facll y flable, ponteen | v o
las tuyas contacto en: 1 tmagen,

personal. Cémo vistp
COMo me Presento.
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